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Executive Summary

Durch die Energiekrise heutzutage, werden mehr und mehr Menschen dazu
angeregt, in nachhaltig gewonnene Energien zu investieren. AulSerdem tritt dieses
Thema durch den Klimawandel immer mehr in den Vordergrund.
Photovoltaikanlagen bieten eine interessante Alternative zu herkdmmlichem
Strom. Das einzige Problem, welches hierbei besteht, sind die enormen
Anschaffungskosten.

Diesem Problem haben wir uns angenommen und ein System entwickelt, durch
welches die Anschaffungskosten gedriickt werden kénnen. Doch wie funktioniert
es? Ganz einfach! Durch die Grindung einer Genossenschaft, gemeinsam mit
seinen Nachbarn, kénnen die Anschaffungskosten der PV-Anlage anteilsmafig
aufgeteilt werden. Wer bei der Investition mehr bezahlt, bekommt anteilsmaRig
mehr Strom fir seinen Haushalt. Die Leitung der Genossenschaft Glbernehmen
ebenfalls Mitglieder. Personen, welche sich bereit erklaren als Aufsichtsrat, bzw.
Vorstand zu fungieren, bekommen als Gegenleistung anteilsmafRig mehr Strom.
Dieses Modell sichert, dass es sich weiterhin um eine Nonprofit Organisation
handelt.

Standorttechnisch haben wir uns fir Imst entschieden. Diese Entscheidung ist auf
die Forderungslage, sowohl als auch Flachenverflgbarkeit, in dieser Tiroler
Gemeinde, zurtckzufihren.

SDGs, die wir verfolgen

13 Messussenzm R WACHAGE

Seite 3



Der Beginn der Pandemie 2019 und des Russland-Ukraine-Kriegs 2022, brachten
die Energiekosten zum Explodieren. Egal ob man eine Holz-, Briketts-, Ol- oder
Gasheizung besitzt, die Unterhaltskosten solcher Anlagen sind kaum noch zu
bewaltigen. Also macht man sich auf die Suche nach 6konomischen Varianten.
Schnell sto6lt man bei dieser Suche auf Photovoltaikanlagen. Diese werden im
Internet als besonders kostengiinstig und oOkologisch angepriesen. Doch bei
genauerer Recherche stof3t man schnell auf die Erkenntnis, dass die Anschaffung
einer solchen Anlage schnell den Budgetrahmen sprengen kann!

So ging es auch uns!

Nach kurzzeitigem Motivationsverlust fassten wir den Entschluss:

SWir mussen eine Mdglichkeit finden, Sonnenenergie kostenglnstiger in die
Haushalte zu bringen!”

S'ynergy war geboren! Warum sollte man nicht einfach die Anschaffungskosten
einer Photovoltaikanlage mit mehreren Personen teilen und so kostengunstiger
an nachhaltigen Strom gelangen? Unsere Vision ist es, Haushalten, mit mittleren
Einkommen, zu ermoglichen, sich von ihren Uberteuerten Energieanbietern zu
verabschieden und ihr Haus mit eigenem Okostrom zu versorgen.

Doch wie kann das funktionieren? Ganz einfach durch eine Methode namens
Photovoltaik-Sharing. Hierbei kommen mehrere Haushalte in Form einer
Genossenschaft zusammen und teilen sich die Anschaffungskosten einer PV-
Anlage anteilsmalig auf. Wer mehr bezahlt, bekommt mehr Anteile und nachher
auch anteilsmalig mehr vom produzierten Strom. So einfach geht es:

,Mit Freunden binden, gemeinsam Ideen finden und Stromrechnung verbinden!”

Uns ist bewusst, dass es in dieser Branche viele Konkurrenten gibt, welche
ahnliche Systeme anbieten. Doch keiner von ihnen hat es bis jetzt geschafft ein
komplettes Paket anzubieten, welches sowohl technische als auch rechtliche

Grundlagen vereint.

Also, worauf warten Sie? Stoppen Sie ihre Stromrechnung noch heute! Und
investieren Sie in unsere Vision!

We are S'ynergy and we are full of energy!

Seite 4



Projektteam

Daniel Lutz

Geboren: 04.02.2005

Fahigkeiten: Losungsorientiertes Denken

Fachliche Kompetenz
Elena Frank

Geboren:  29.11.2004
Fahigkeiten: Kreativitat
Teamplayer

Angelina Neuner

Geboren:  31.01.2005
Fahigkeiten: Selbststandigkeit
Kommunikationsfahigkeit

Johannes Stigger

Geboren:  13.03.2005
Fahigkeiten: Zeitmanagement
Fachliche Kompetenz

Christina Leiner

Geboren: 28.11.2004
Fahigkeiten: Losungsorientiert
Rationales Denken
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Aufgrund des geringen Kapitalbedarfs, der Moglichkeit des Zusammenschlusses
mehrerer Mitglieder und die gute Kontrollierbarkeit durch einen gewahlten
Vorstand und Aufsichtsrat haben wir uns flr die Rechtsform einer Genossenschaft
zur Umsetzung unserer Vision entschieden.

Dies bringt viele Vorteile und nur einen Nachteil mit sich!

Ein sehr groRRer Vorteil bietet die Genossenschaft zum Beispiel im oben genannten
Punkt Kontrolle. Bei der Grindung wahlt man einen Vorstand und einen
Aufsichtsrat, welche dazu verpflichtet sind alle Ablaufe abzuwickeln und
anschlieRend zu kontrollieren. Dies fuhrt dazu, dass auftretende Probleme schnell
gelost werden kdnnen.

Nun zum Nachteil, den es bei der Griindung einer solchen Energiegemeinschaft
gibt, es darf kein Gewinn erzielt werden. Das heiflst niemand, der im Vorstand oder
Aufsichtsrat beteiligt ist, darf entlohnt werden. Hierflr haben wir allerdings eine
Losung. Personen, welche an den Genossenschaftsprozessen beteiligt sind,
erhalten einen etwas grofReren Anteil am Stromgewinn und werden so indirekt fir
ihre Arbeit entlohnt.

Voraussetzungen
Annahme eines Genossenschaftsunternehmen
Genossenschaftsvertrag, Satzung
Eintragung des Vertrages im Firmenbuch

Anmeldungen fir eine Genossenschaft
Gewerbeanmeldung
Eintragung ins Firmenbuch
Steuernummer beim Finanzamt
Anmeldung bei der Sozialversicherung
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Standortanalyse

Standortfakto Gewichtu Haimi Ergebn Ims Ergebn Innsbru Ergebn
ren ng is t is ck is

Mietkosten 15% 5 0,75 3 0,45 1 0,15
Konkurrenz 10% 3 0,30 5 0,50 2 0,20
Infrastruktur 25% 2 0,50 4 1,00 5 1,25
Lage 20% 3 0,60 5 1,00 5 1,00
Kundennahe 30% 2 0,60 1,50 5 1,50

Gesamt ~100% | 275 22 4,45 4,10

Legende: 1 Punkt = sehr schlecht, 5 Punkte = sehr gut

Standortwahl

Durch die oben angeflihrte Scoring-Methode sind wir zum Entschluss gekommen,
Imst als Standort zu wahlen. Da die Gemeinde Imst eine Gesamtflache von 113,4
km? aufweist, ist genligend Flache fur die Installation von PV-Anlagen verfiigbar.
Hierzu zahlen unteranderem auch Dacher bestehender Hauser, als auch grofRe
unbenUtzte Grinflachen im Privatbesitz. AuBerdem bietet das Bundesland Tirol,
attraktive Forderungen bei neu Errichtung von PV-Anlagen.

Durch die sehr gut ausgebaute Infrastruktur gibt es

viele Varianten zur Losung der Netzanbindung

zwischen den Haushalten. Unteranderem bietet

Imst auch die perfekte Moglichkeit,

umweltbewusste Menschen Uber das Sharing-

Angebot aufzuklaren und sie bei der Grindung ihrer

eigenen Genossenschaft zu unterstitzen.

Zusammenfassend ist Imst das perfekte Gebiet zur

Umsetzung unserer Geschaftsidee.
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Marktbeschreibung

Die Zielgruppe besteht aus Menschen, die nachhaltige sowie auch
finanzielle Gedanken verfolgen. Sie wollen Ihre Stromrechnung durch
Zielmarkt PV-Anlagen reduzieren haben jedoch nicht die finanziellen Mittel dazu.
Die Idee richtet sich an nachhaltig Denkende, mit einem mittleren
Einkommen.

Markttrends Wie jeder weil3, ist die Nachfrage an Photovoltaik Anlagen groRer denn
je. Dies liegt besonders an den stehts steigenden Strompreisen. Die

Bevolkerung bemerkt, dass das Produzieren von Strom durch
Solarenergie, in Zeiten wie diesen, so rentabel ist, wie noch nie zu vor.
Wettbewerb Durch noch bestehende rechtliche Komplikationen wird die Anzahl der
juristischen Personen, welche dieses Konzept zu konstruieren
versuchen, geringgehalten.

/=l dieleii=iraz| ) Das Potenzial eines funktionierenden Konzeptes ist enorm, da die
Nachfrage an alternative Stromerzeugung stdandig steigt. Auch die
technischen Umstdnde der Photovoltaikanlagen, sowie die rechtlichen
Umstande des Sharing-Systems konnen sich im Laufe der Zeit nur
verbessern. Dass alternativer Strom wirklich bendtigt wird, kann man an
den zahlreichen Forderungen oder Unterstitzungen des Landes oder
Staates erkennen.

Marketingstrategie und Kommunikation

Um moglichst viele Interessenten zu erreichen ist es wichtig auf unsere Idee
aufmerksam zu machen. Dabei werden wir unsere Reichweite vermehrt auf
verschiedenen Online-Plattformen aufbauen. Dazu eignen sich soziale Medien,
wie Instagram und Facebook, aber auch Blogs oder Podcasts. Unteranderem ist
darauf zu achten, unseren Auftritt auf sozialen Plattformen regelmalig zu pflegen.
Beispielsweise wollen wir uns auch in Verbindung mit den Gemeinden im Bezirk
Imst setzen, welche Bauwerbern Uber unsere Idee und der Moglichkeit des
Photovoltaik-Sharings aufklaren. Dazu empfiehlt es sich auch, Informationen
online zur Verfligung zu stellen, zum Beispiel auf ,GEM2GO — Die Gemeinde Info
und Service App“.

Durch Kontakte besteht zudem die Moglichkeit Uber Elektrobetriebe unsere
nachhaltige I[dee zu kommunizieren.
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Bis 2026 wird es in den Tiroler Bezirken Imst, sowie Landeck mindestens 8 unserer
Photovoltaik-Sharing Systemen geben, welche im Dauerbetrieb sind.

Ein weiteres Ziel ist es bis zum Jahre 2028 im Bundesland Salzburg prasent zu
werden und uns aktiv fir den Ausbau nachhaltiger Energieanlagen einzusetzen.

Durch unsere Einzigartigkeit, welche uns Bekanntheit verschafft und der
Grindung vieler Genossenschaften, werden wir bis zum Jahr 2030 8% des in Tirol
bendtigten Stromes durch Photovoltaik Anlagen vor Ort herstellen kdnnen.

Annahme eines Genossenschaftsunternehmen
Gewerbeanmeldung

Eintragung ins Firmenbuch

Projekte innerhalb Tirols

Expansion Osterreichweite Projekte

Projekt Europaweit anbieten

Seite 9



Forderung

Photovoltaik Investitionszuschuss von der TIWAG
Die Kunden werden von der TIWAG bei einer PV-Anlage mit einer maximalen

Leistung von 10 kWp unterstltzt. Flr das erste bis dritte kWp erhalt man 100,00%€.
Bei der vierten und flinften kWp bekommt man 50,00€.

Photovoltaik-Forderaktion Osterreich

Fordersatze

Kategorie  (Angabe pro kWp!)

285€

250€
160€
140€
Speicher? 200€

o 0O W >

Anerkennung von Okostromanlagen des Land Tirols

Amt der

ler Landesregierung

Abteilung Wesser-, Forst- und Energierecht
Anlagenkenndaten

Heiliggei
6020 Innsbruck

Module Anzahl,

Modulfische )

Antrag Peak-Leistung pro Mosul (W)t
auf einer net i il als
Okostromanlage

Es wird beantragt, als & nach
§ 7 Okostromgesetz anzuerkennen

fews | Anzanl
Firmenname: F—
(FirmenméBige Fertigung) ennieistung
Montageort {2.B. Dach. freistehend}
Familienname
Antragsteller Vorname:
PLZ o
Swane r Erforderliche Unterlagen:
Bitie Gbermittzln Sie keine Ori da diese nach jischer Erfassung nicht
Telefon retourniart werden kinnen
E-Msil Adresse: + Schrifiliche Zustimmung des Metzbetrsibers ber die technische Anschlussmaglichisit an das
Versorgungsnetz mit der gensuen Za i for die i in das
PLZ. Ot &ffentiiche Netz
Strage: Nr. + MNachwais des rechimaBigen Seirisbs der Anlsge (vgl. beiliegendes Merkblat])
Standort der Anlage
e
Hinweis.
]
Eine Bearbeitung ist nur dann maglich, wenn alle erforderlichen Unterlagen angeschlossen
Mame: sind
Verteilernetzbetreiber
{in dessen Netz die PLZ: Ort::
Energie eingespeist Strage Nr
wird)
Zahlpunkibezeichnung: i Danum Untersenrit

(des Antragstellers; bei Veriretung ist die Vollmacht |
anzuschiiedan) H

Heiliggeiststralle 7-8, 8020 Innsbruck, OSTERREIGH ! AUSTRIA - hitp: fwwnw firol.gu_at

1 kWp = Kilowatt-Peak; MaR zur Messung der Leistung von Photovoltaikanlagen
2 max. 50 kWh Netzkapazitat forderféhig
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Unsere Dienstleistung strebt danach eine Verbindung zwischen Haushalten durch
Strom zu generieren. Wir Ubernehmen alle rechtlichen, als auch technischen
Problemstellungen, die unsere Kunden vor dem Beitritt einer PV-Sharing
Genossenschaft hindern. Im Detail heiSt das, eine Gruppe Kunden kommt mit
dem Wunsch eine PV-Sharing Gemeinschaft zu griinden auf uns zu. Jetzt liegt es
an unserem Team alle rechtlichen Fragen abzuklaren, einen Vertrag zu erstellen,
in welchem Anteile am PV-System, die Aufgaben in der Genossenschaft und den
Ort der Anbringung der PV-Anlage aufgelistet sind. Ist dieser unterzeichnet,
beginnen wir damit, eine Genossenschaft zu grinden. In der Genossenschaft
Ubernehmen bestimmte Mitglieder, wie im Vertrag ausgemacht, die Aufgabe des
Vorstands und des Aufsichtsrats. Auch die Bestellung der PV-Anlage, wie auch die
Kontrolle der Lieferung und Anbringung Ubernehmen wir zeitgleich.

Unser Absatztransport ist zentralisiert und unsere Produkte kommen direkt von
den Erzeugern zu den Kunden*innen. Die Konsumenten*innen schreiben uns eine
Anfrage bezlglich unserer Angebote per

E-Mail, unserer Webseite oder ganz einfach in unserer App. Wir laden Sie dann zu
einem personlichen Gesprach ein, um alle Details zu besprechen. Sie erhalten
einen Vertrag mit Rechnung und Bestatigung. Anhand dessen werden die
Bauarbeiten und die Errichtung der Photovoltaikanlagen angefangen.

Werbung Uber die Gemeinden und im Internet wird bei unserer Idee eine
essenzielle Stellung einnehmen. Aber nicht nur das Werben Uber Dritte, sondern
auch das Weitererzahlen, Erfahrungen austauschen und Weiterempfehlungen
werden uns bei der Vermarktung weiterbringen. Zudem werden wir Gber Social-
Media-Kanale, vor allem die jingere Generation ansprechen.
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PRICE: Preis- und Konditionenpolitik

Kosten flr eine Schlusselfertige Photovoltaikanlage:

Leistung der Stromproduktion Platzbedarf Ungefahre Kosten
PV-Anlagen in im Jahr auf dem Dach inkl. Montage
kWp
4 kWp ~3942 kWH 20 m? 6.400,00€
6 kWp ~5913 kWH 30 m? 9.000,00€
10 kWp ~9855 kWH 50 m? 13.400,00 €
15 kWp ~14782 kWH 75 m? 18.600,00 €
20 kWp ~19710 kWH 100 m? 27.200,00 €
40 kWp ~39420 kWH 200 m? 48.000,00 €

SWOT-Analyse

Starken Schwachen
A

v ' > Kombination aus | > Keinen Profit erzielen
Okonomischen und > Komplizierte  Vorarbeit
4 6kologischen Vorteilen (Vertrage)
> USP durch | > Wenig Erfahrung
} A Komplettangebot > Wenig Startkapital
v > Zusammenhalt der
Bevolkerung
> Umweltprobleme I¢sen | Die Bereitschaft der | Durch die Bereitschaft der
>~ Steigende Bereitschaft = Bevolkerung nutzen und | Menschen und der
der Menschen gemeinsam Umweltprobleme | Zusammenarbeit mit lokalen
> Energiekosten senken |6sen. Unternehmen alle Kosten
> Kooperationen mit decken.

lokalen Unternehmen

Die Energiekosten fur die
Haushalte senken und damit
auch die Menschen verbinden.

> Stromanbieter stellen
sich quer
> Geschaftsidee nicht

richtig kommuniziert
>  Gesetzgebung/ -
dnderung

Durch den Zusammenhalt der
Bevolkerung  immer  neue
Losungen  bei  eventuellen
Problemen ausarbeiten.

Beziehungen schlieRen und
Zielgruppe aufbauen.

Seite 12



Finanzplan

Finanzplan

Einzahlungen

Startkapital, 5 Gesellschafter zu je 5.000,00 € 25.000,00 €
Sponsoren, 5 Unternehmen zu je 300,00 € 1.500,00 €
Summe: 26.500,00 €
Ausgaben

Grindungkosten 1.500,00€
Webseite 15.000,00 €
Eintragung ins Firmenbuch 400,00 €
App 8.000,00 €
PrifgebUhr 800,00 €
Werbekosten 800,00 €
Summe: 26.500,00
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Planung des Umsatzes im ersten Jahr

Monatliche Mitgliedsbeitrage fiir das erste Jahr

1. Monat 10 Mitglieder * 5,00 € 50,00 €
2. Monat 25 Mitglieder * 5,00 € 125,00 €
3. Monat 32 Mitglieder * 5,00 € 160,00 €
4. Monat 46 Mitglieder * 5,00 € 230,00 €
5. Monat 68 Mitglieder * 5,00 € 340,00 €
6. Monat 90 Mitglieder * 5,00 € 450,00 €
7. Monat 113 Mitglieder * 5,00 € 565,00 €
8. Monat 126 Mitglieder * 5,00 € 630,00 €
9. Monat 140 Mitglieder * 5,00 € 700,00 €
10. Monat 156 Mitglieder * 5,00 € 780,00 €
11. Monat 169 Mitglieder * 5,00 € 845,00 €
12. Monat 200 Mitglieder * 5,00 € 1.000,00 €

Umsatz im ersten Jahr

€1 200,00

€1 000,00

€800,00

€600,00

€400,00

€200,00
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https.//pixabay.com/de/photos/photovoltaikanlage-solar-2742302/ . 13. April
2023.

https://pixabay.com/de/vectors/standort-position-stelle-1132647/.  13.  April
2023.

https://www.bundeskanzleramt.gv.at/themen/nachhaltige-entwicklung-agenda-
2030.html . 13. April 2023.

https.//www.solaranlagen-portal.de/photovoltaik/preis-solar-kosten.html. 13.
April 2023.

https://www.tiwag.at/privat/photovoltaik/foerderungen,/. 13. April 2023.
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